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Milwaukee Big Red Tour 2026: Starker Antrieb für den Fachhandel

23 Stationen in Deutschland, Österreich und der Schweiz verbinden Information, Beratung und aktive Unterstützung des Fachhandels.

Wenn professionelle Anwender neue Lösungen kennenlernen und direkt ausprobieren können, wird aus einem Beratungsgespräch ein echtes Erlebnis. Genau hier setzt die Milwaukee Big Red Tour 2026 an. Vom 16. September bis zum 30. Oktober macht der rote Truck an insgesamt 24 Stationen in Deutschland, Österreich und der Schweiz Halt. Für den Fachhandel bietet die Tour dabei weit mehr als eine mobile Produktpräsentation: Sie unterstützt Händler dabei, eigene Veranstaltungen aufmerksamkeitsstark zu gestalten und Kunden gezielt anzusprechen.

Unterstützung für den Fachhandel

Hausmessen, Infotage und Kundenevents sind wichtige Instrumente für den Fachhandel. Sie schaffen Raum für persönliche Beratung, Produktvorführungen und den direkten Austausch mit professionellen Anwendern. Mit der Big Red Tour stellt Milwaukee dafür eine aufmerksamkeitsstarke Plattform bereit, die sich in die Aktivitäten der teilnehmenden Händler integrieren lässt.

Der Truck bringt Produkte, Experten und ein abwechslungsreiches Veranstaltungsprogramm direkt zum jeweiligen Fachhandelsstandort. Damit unterstützt Milwaukee seine Partner bei der Durchführung von Kundenevents und schafft erfolgversprechende Anlässe für den persönlichen Kontakt mit bestehenden und potenziellen Kunden. Die Tour startet in Norddeutschland und führt anschließend über die Mitte und den Süden Deutschlands nach Österreich und in die Schweiz.

Produkte live erleben

Im Mittelpunkt steht das praktische Produkterlebnis. Zahlreiche aktuelle und neue Produkte sowie Lösungen können vor Ort getestet werden – von Akku-Werkzeugen für die Metall- und Holzbearbeitung über Lichtlösungen bis hin zu FORCE LOGIC-Werkzeugen. Dabei berücksichtigt das Konzept, dass Händler unterschiedliche Zielgruppen haben und entsprechend angepasste Schwerpunkte in der Produktpräsentation setzen. Das gilt nicht nur für die Auswahl der interaktiven Workstations, sondern auch für die verschiedenen Add-on-Optionen, mit denen der Tour-Stopp individuell ergänzt werden kann. Zur Auswahl stehen ein MX FUEL-Anhänger, ein OPE-Anhänger mit Gartengeräten und Gartenwerkzeugen, ein Automotive-Anhänger oder ein PSA-Mobil mit persönlicher Schutzausrüstung. So kann jeder Tour-Stopp passend zur Zielgruppe und den jeweiligen Anforderungen des Fachhandelspartners gestaltet werden. 

Ergänzt wird die Produktpräsentation durch persönliche Beratung durch geschulte Experten und Aktionen. Bei der Pitstop-Challenge kommt es beispielsweise auf Geschwindigkeit und Geschicklichkeit beim Reifenwechsel an. Zudem stehen bei jedem teilnehmenden Fachhändler 50 kleine, ferngesteuerte Milwaukee Big Red Trucks bereit, die im Rahmen von Verkaufsaktionen erhältlich sind. Bei vorheriger Registrierung für das Event gibt es zudem eine Milwaukee-Tasse vor Ort.

46 Tage unterwegs

Die Big Red Tour ist insgesamt 46 Tage unterwegs und legt rund 4.219 Kilometer zurück. Mit ihren 24 Stationen verbindet sie die regionale Präsenz des Fachhandels mit der Reichweite und dem Erlebnischarakter einer mobilen Marken- und Produktpräsentation. Damit entsteht ein Veranstaltungskonzept, das sowohl den teilnehmenden Händlern als auch professionellen Anwendern einen konkreten Mehrwert bietet.

Die konkreten Tourdaten und Veranstaltungsorte sowie die Möglichkeit zur Registrierung sind auf der Milwaukee Website zur Big Red Tour 2026 zu finden. Direkt-Link: https://de.milwaukeetool.eu/big-red-truck-tour/
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Vom 16. September bis zum 30. Oktober macht der Big Red Truck an insgesamt 24 Standorten in Deutschland, Österreich und der Schweiz Station.
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